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Kurzbeschreibung
Wie schaffen Sie es, innerhalb von 20 bis 30 Sekunden eine optimale Kurzpräsentation zu halten?
Dieses Buch zeigt Ihnen, wie Sie Ihr Unternehmen bei Kapitalgebern und Kunden innerhalb kürzester Zeit
bestmöglich darstellen, wie Sie Ihre Gesprächspartner begeistern und worauf Sie bei dieser Art der
Kurzpräsentation achten sollten. Über den Autor und weitere Mitwirkende
Bereits seit 2004 steht Joachim Skambraks für den Elevator Pitch, die effektivste Verkaufstechnik, um in 30
Sekunden Kunden zu gewinnen. Joachim Skambraks gehört als "Excellent Speaker" zu den TOP-100-
Referenten in Deutschland und ist Gründungsmitglied der GSA German Speakers Association. Der Autor
von sieben erfolgreichen Management-Büchern ist gefragter Referent und Speaker bei namhaften
Unternehmen. Im Einzelcoaching berät er Geschäftsführer und Vorstände in ihrer Potenzialsteigerung durch
Power of Performance. In seiner 10-jährigen Tätigkeit als internationaler Verkaufs- und Marketingleiter
entwickelte sich der studierte Betriebswirt zum Verkaufsprofi. 1999 gründete er das innovative
Weiterbildungsunternehmen INTU Training mit nachhaltigen Lernkonzepten für die professionelle und
authentische Performance im Kundenkontakt. In seinen intensiven Trainings und Workshops trainieren seine
Teilnehmer ihre professionelle Wirkung und verbessern so messbar ihre Ergebnisse. Joachim Skambraks
definiert die Standards für professionelle Neukundengewinnung durch den Elevator Pitch. Zahlreiche
Artikel, Podcasts, Fernsehauftritte und das erste Buch in Europa zu diesem Thema beweisen das.
Download and Read Online 30 Minuten Elevator Pitch Joachim Skambraks #DJTHWV1MXU2



Lesen Sie 30 Minuten Elevator Pitch von Joachim Skambraks für online ebook30 Minuten Elevator Pitch
von Joachim Skambraks Kostenlose PDF d0wnl0ad, Hörbücher, Bücher zu lesen, gute Bücher zu lesen,
billige Bücher, gute Bücher, Online-Bücher, Bücher online, Buchbesprechungen epub, Bücher lesen online,
Bücher online zu lesen, Online-Bibliothek, greatbooks zu lesen, PDF Beste Bücher zu lesen, Top-Bücher zu
lesen 30 Minuten Elevator Pitch von Joachim Skambraks Bücher online zu lesen.Online 30 Minuten Elevator
Pitch von Joachim Skambraks ebook PDF herunterladen30 Minuten Elevator Pitch von Joachim Skambraks
Doc30 Minuten Elevator Pitch von Joachim Skambraks Mobipocket30 Minuten Elevator Pitch von Joachim
Skambraks EPub


